Saljdriven Senior Account Director
till TNS SIFO Navigare

Vi expanderar i Stockholm och séker nu en driven Senior Account Director
till TN'S SIFO Navigare — den medicinska enheten av TNS SIFO

Fokus ligger pa att aktivt bestka kunder och att forse
dem med radgivning och basta méjliga beslutsunderlag
for att hjdlpa till att fatta relevanta strategiska beslut.

Genom vara marknadsundersokningar och konsultativa
insatser kan TNS SIFO Navigare stddja alla faser av mark-
nadsforings- och forsaljningsarbetet, fran att generera
idéer till att beddma potentialen infér en lansering samt att
folia upp resultatet av lanseringen. Vi arbetar savél med
kvalitativa som kvantitativa undersékningar.

Arbetsuppgifter

e P4 ett sjdlvstandigt satt driva och utveckla affarer med
nya och befintliga kunder inom Ilékemedel, medicin-
teknik och andra halso- och sjukvardsrelaterade verk-
samheter

e Kartldgga behov ute hos kunderna och pa ett kreativt
sétt skraddarsy 16sningar anpassade till olika behov

e Tillsammans med vart interna team ansvara for de-
sign, genomférande och presentation av undersok-
ningar samt ge vara kunder bésta majliga radgivning
hur de kan utveckla sina affarer

e Aktivt besdka kunder och ha en kontinuerlig kontakt
med savél befintliga som potentiella kunder

Erfarenhet

e Vi ser att du har minst 3-5 ars erfarenhet av arbete
inom lakemedelsindustrin och gérna har arbetat som
produktchef, forsaliningschef, marknadschef eller som
market research manager

e Du har en analytisk strategisk formaga och kanner dig
komfortabel med att presentera idéer och I6sningar
men vagar ocksa ifrdgasétta och vara ett konstruktivt
bollplank for véra kunder

e Du ar van vid att driva affarer och har ett intresse av
forsélining av konsulttjanster

e Din engelska ar flytande i tal och skrift

Egenskaper

e Du tycker om att aktivt uppsdka kunder och kénner
dig val hemma i sélj-/konsultsituationen

e Du har latt for att skapa nya kontakter och varda be-
fintliga relationer, saval pa extern som intern niva

e Som person ar du mycket sjalvgédende och inte radd
for att satta upp egna strukturer i ditt arbete

e Du bor vara en god presentatér och framférallt vara
lyhérd fér kundernas behov

e Du tycker om att arbeta i team

® Placeringsort: Stockholm

Ansokan

Har du fragor angdende tjénsten, vénligen kontakta Eva
Pokkinen Forster, 0709-13 63 57, eller Karin Hedelin
Lundén, 0708-59 41 99.

Valkommen med din anstkan snarast i form av person-
ligt brev och meritférteckning till karin@navigare.se eller
evapk@navigare.se. Mark din ansdkan "Konsult Stock-
holm TNS SIFO Navigare”.

TNS SIFO ar Sveriges ledande marknadsundersok-
ningsféretag. Under varen 2009 slogs TNS Gal-
lups och SIFO Research Internationals verksamhet
samman under ett varumirke - TNS SIFO.

Navigare dr den medicinska enheten i TNS SIFO.
Den nya organisationen omfattar ca 260 medar-
betare och omsittningen ligger pa ca 400 MSEK
arligen.

TNS SIFO ingér in den globala koncernen TNS som
har kontor i 6ver 8o linder och har ca 15 000 med-
arbetare. Foretaget ingédr i Kantar Group, som i sin
tur dr en del av kommunikationskoncernen WPP.

TNS SIFO hjilper foretag och organisationer med
marknadsundersokningar kring bl.a. konsumen-
ter, kunder, varumirken, kommunikation och
innovation. Ut6ver detta tillhandahaller TNS SIFO
insikter gillande medarbetar-, organisations- och
ledarskapsutvecklingsfrigor. Opinionsmatningar
och intervjuverksamheten utférs under varumar-
ket SIFO.

www.tns-sifo.se
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